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PROVIDER / VERBÄNDE
AC Alpha Management GmbH ! AIMP ! Brainforce (Deutschland)
GmbH ! DDIM ! Greenwell Gleeson GmbH ! Management Angels
GmbH ! Manager Networt GmbH ! Signium International GmbH &
Co. KG ! ZMM Zeitmanager München GmbH

ANMELDUNG
RÜCKANTWORT
(Zutreffendes bitte ankreuzen)

An dem 3. Interim Executives Symposium am 19. April 2008

nehme ich teil.

nehme ich teil in Begleitung von:

Die Gebühren betragen 150 Euro (incl. MwSt.) pro Teilnehmer. Bitte 
überweisen Sie den Betrag auf das Konto 454 016 920 bei der
Nassauischen Sparkasse, BLZ 510 500 15. Eine Entrichtung der
Gebühr per Scheck ist ebenfalls möglich.

kann ich leider nicht teilnehmen.

kann ich dieses Mal leider nicht teilnehmen, bin aber an Ihren 
Veranstaltungen und Informationen weiterhin interessiert.

Bitte senden Sie mir Unterlagen zum Interim Executives 
Programm der European Business School zu.

Name

Vorname

Firma

Straße, Nr.

PLZ, Ort

Telefon 

Fax

E-Mail

Vorbereitet für die Rücksendung im Fensterumschlag oder 
per Fax an: +49 (0) 6723 8888 450



KOMMEN - MITMACHEN - 
PROFITIEREN

Interim Management ist vielen Unternehmen in Deutschland noch
nicht ausreichend bekannt. Umso größer sind die Chancen für Interim
Manager, neue Kunden zu gewinnen - durch gutes Marketing,
geschickte Akquisition und das richtige Auftreten.

Sowohl Anfänger als auch Erfahrene unter den Interim Managern ken-
nen nicht die vielfältigen Möglichkeiten zur Selbstvermarktung und
Projektakquisition. Einzelinitiative, Provider ansprechen oder indi-
viduelle Netzwerk-Kontakte - welche Vorgehensweise ist die richtige?
Und wie kann ich meine Besonderheiten richtig vermitteln? 

Die Rahmenbedingungen stimmen - auch wenn noch Aufbauarbeit
geleistet werden muss, gewinnt Interim Management an Bedeutung.
Für 2008 erwarten allein die bedeutenden Interim Management-
Provider in Deutschland ein Wachstum von knapp über 20 Prozent.
Das Marktvolumen für Interim Management liegt bundesweit gegen-
wärtig bei etwa 500 Millionen Euro.

Prüfen Sie, ob Ihre Akquisitions-Methode noch up to date ist. Lernen
Sie die „drei goldenen Regeln“ kennen, um ein Projekt zu gewinnen.
Erfahren Sie mehr über Inszenierung und Selbstdarstellung - in
diesem Symposium.

Der Interim Management-Pionier „AC Alpha Management“ und die
renommierte „European Business School“ wollen mit diesem
Symposium einen Beitrag zur professionellen Akquisition für das
Interim Management leisten. Denn gemeinsam haben wir jetzt die
Chance, den Auftrieb unserer Branche noch zu verstärken.

Kommen Sie zu diesem Symposium! Machen Sie aktiv mit!
Profitieren Sie von dem Wissenstransfer!

Ansprechpartner und Anmeldung

Patricia Christen, Market Management Institute (MMI)

Anschrift Hauptstr. 31, 65375 Oestrich-Winkel
Telefon +49 (0) 6723 8888 351
Fax +49 (0) 6723 8888 450
Mail patricia.christen@ebs.edu
Homepage www.ebs-mmi.de

PROGRAMMABLAUF

9:00 - 10:00 Networking, Gespräche bei Kaffee

10:00 - 10:15 Begrüßung
Prof. Dr. Ulrich Grimm, Bodo Blanke

10:15 - 10:30 Grußwort
Dr. Helmut Müller

10:30 - 11:30 Keynote: Seriös auffallen - Die drei goldenen 
Regeln der Selbstvermarktung, Giso Weyand

11:30 - 11:45 Pause

11:45 - 12:30 Die Präsentation des Interim Manager beim 
Kunden: Mit oder ohne Provider?
Eine Podiumsdiskussion mit 
Achim Ernst, Dr. Anselm Görres, 
Michael Pochhammer, Dr. Doris v. Dosky, 
Rudolf Servos-Arnold
Moderator: Dr. Bernd Thurat

12:30 - 13:00 Ergebnisse der Umfrage von Dr. Vera Bloemer 
zu Akquisitionsstrategien und Weiterbildung der 
Interim Manager und zur Rolle der Provider
Prof. Dr. Ulrich Grimm, Bodo Blanke

13:00 - 14:30 Lunch, Networking und Provider-Präsentationen

14:30 - 16:00 Workshops

Workshop I 
Wie vermeide ich Scheinselbstständigkeit?
Dr. Lars Nevian, Dr. Stefanie Theis
Moderator: Bodo Blanke

Workshop II
How to acquire international projects?
James Wheeler, Jan Andersson
Moderator: Prof. Dr. Ing. Jacques Reijniers

Workshop III
Wie vermarkte ich mich professionell?
Wolfram Burger
Moderator: Eberhard von Rundstedt

16:00 - 16:30 Workshop-Ergebnisse im Überblick
Moderator: Bodo Blanke

16:30 Resümee des 3. Interim Executives Symposium
Prof. Dr. Ulrich Grimm, Bodo Blanke
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